
FUNDUSZ EKSPORTOWY DLA KUJAW I POMORZA 

Toruń, 28.05.2026 r.

MISJE WYJAZDOWE (INDYWIDUALNE I GRUPOWE)



MISJE WYJAZDOWE

G R U P O W E  M I S J E  
W YJ A Z D O W E

• Toruńska Agencja Rozwoju Regionalnego 
ogłasza nabór na misję wyjazdową (grupową) 
na konkretne targi.

• W tym roku w kwietniu został ogłoszony nabór 
na misję wyjazdową na targi CANTON FAIR do 
Chin.

• Wyjazd ma charakter grupowy, zakładamy 
udział 5-8 firm (po dwie osoby z każdej firmy).

I N D Y W I D U A L N E  M I S J E  
W YJ A Z D O W E

• Wyjazd w charakterze zwiedzającego na 
międzynarodowe targi zagraniczne lub targi 
zagraniczne w kraju rynku docelowego.

• Tematyka targów jest zgodna z rodzajem 
prowadzonej działalności. 

• Przedsiębiorstwo samodzielnie wybiera 
targi, w których chce uczestniczyć.



MISJE WYJAZDOWE (GRUPOWE)

O r g a n i z a t o r  z a p e w n i a :  

• transport grupowy do miejsca docelowego, 

• transfer z Torunia na lotnisko i z powrotem 
(jeżeli dotyczy),

• zakwaterowanie w hotelu min. 3* wraz ze 
śniadaniem,

• transport lokalny w miejscu docelowym 
(lotnisko-hotel-targi),

• bilety wstępu na targi,

• koordynatora grupy.

K o s z t y  p o  s t r o n i e  
p r z e d s i ę b i o r s t w a :  

• wkład własny (ok. 30% całkowitych kosztów 
wyjazdu),

• wyżywienie (oprócz śniadań),

• diety pobytowe,

• ubezpieczenie NNW.



INDYWIDUALNE MISJE WYJAZDOWE

O r g a n i z a t o r  z a p e w n i a :  

• transport lotniczy do miejsca docelowego 
i powrót, 

• zakwaterowanie w hotelu o standardzie min. 
3* wraz ze śniadaniem,

• bilety wstępu na targi lub na wydarzenia 
towarzyszące targom.

Ważne:

Powyższe świadczenia są rezerwowane i opłacane 
przez TARR S.A. po podpisaniu umowy 
z Przedsiębiorstwem. Nie ma możliwości refundacji 
wcześniej poniesionych kosztów.

K o s z t y  p o  s t r o n i e  
p r z e d s i ę b i o r s t w a :  

• wkład własny (ok. 30% całkowitych kosztów 
wyjazdu),

• wyżywienie (oprócz śniadań),

• transport na lotnisko w Polsce (i z lotniska) 
oraz transport w miejscu docelowym (z 
lotniska do hotelu i z powrotem oraz z hotelu 
na targi i z targów do hotelu), 

• koszty ubezpieczenia NNW, koszty leczenia i 
pomocy w podróży, ubezpieczenie sprzętu,

• ewentualne diety pobytowe oraz inne koszty 
dodatkowe związane z udziałem w misji 
(np. zakup wizy).



GRUPOWE MISJE WYJAZDOWE



GRUPOWE MISJE WYJAZDOWE

• informacje ogólne o 
firmie;

• reprezentanci;

• pełnomocnicy;



GRUPOWE MISJE WYJAZDOWE

• w grupowych misjach 
wyjazdowych tytuł 
przedsięwzięcia wypełnia się 
automatycznie;

• bez Planu Działania dla 
Eksportera nie można złożyć 
wniosku o misję;



GRUPOWE MISJE WYJAZDOWE
• produkt musi być zgodny z 

Planem Działania dla 
Eksportera;



GRUPOWE MISJE WYJAZDOWE

• materiały promocyjne w języku 
angielskim: strona www, ulotki, foldery;

• doświadczenie – potwierdzenie 
doświadczenia jako załączniki do 
wniosku; dotyczy tylko misji 
grupowych;



GRUPOWE MISJE WYJAZDOWE

• maksymalnie 2 osoby z firmy;
 
• właściciel, członek zarządu, osoba 

współpracująca (w przypadku 
jednoosobowej działalności 
gospodarczej), pracownik, który 
wykonuje na rzecz przedsiębiorstwa 
pracę w ramach stosunku pracy (nie 
krócej niż 3 miesiące przed 
ogłoszeniem naboru);



GRUPOWE MISJE WYJAZDOWE

• Przedsiębiorstwo zobowiązane będzie do 
osiągnięcia wskaźnika rezultatu „Liczba 
kontaktów handlowych” w liczbie min. 3 
kontaktów z nowych rynków zagranicznych, 
uzyskanych podczas misji wyjazdowej. 
Uzyskane kontakty muszą być opisane w 
sprawozdaniu z misji wyjazdowej, którego 
wzór stanowi załącznik do Umowy udziału w 
misji;

• Szacunkowy koszt wyjazdu ustala TARR; 



GRUPOWE MISJE WYJAZDOWE 
aktualny nabór

Misja wyjazdowa na targi zagraniczne CANTON FAIR 
2026 do Kantonu (Guangzhou), Chiny

China Import and Export Fair, to największe i najbardziej prestiżowe targi handlowe w 
Chinach oraz jedne z największych wydarzeń targowych na świecie. Odbywają się dwa 
razy w roku w Kantonie (Guangzhou) i gromadzą tysiące producentów, eksporterów 
oraz kupców z całego świata. Jesienna edycja 2026, faza III, odbędzie się w terminie 31 
października – 4 listopada 2026 r.

•odzież damska, męska i dziecięca,
•bielizna, odzież sportowa i casualowa,
•obuwie, torby i akcesoria modowe,
•tekstylia domowe, tkaniny i surowce tekstylne,
•artykuły biurowe i szkolne,
•produkty sportowe, turystyczne i rekreacyjne,
•kosmetyki i artykuły higieniczne,
•produkty zdrowotne, medyczne i farmaceutyczne,
•żywność oraz regionalne produkty spożywcze.

Nabór prowadzony jest od dnia 1.06.2026 r. do 
dnia 4.09.2026 r.

Wkład własny przedsiębiorstwa (30%) to: 5 050,00 zł netto, 
powiększone o VAT od wkładu własnego (1 161,50 zł) oraz VAT 
od dofinansowania (2 710,17 zł), co daje w sumie: 8 921,67 zł 
brutto. 



INDYWIDUALNE MISJE WYJAZDOWE



INDYWIDUALNE MISJE WYJAZDOWE

• Przedsiębiorca samodzielnie 
uzupełnia nazwę targów i ich 
termin;



INDYWIDUALNE MISJE WYJAZDOWE

• materiały promocyjne w języku 
angielskim: strona www, ulotki, 
foldery;



INDYWIDUALNE MISJE WYJAZDOWE

• Przedsiębiorstwo zobowiązane będzie do osiągnięcia 
wskaźnika rezultatu „Liczba kontaktów handlowych” w 
liczbie min. 3 kontaktów z nowych rynków 
zagranicznych, uzyskanych podczas misji wyjazdowej. 
Uzyskane kontakty muszą być opisane w 
sprawozdaniu z misji wyjazdowej, którego wzór 
stanowi załącznik do Umowy udziału w misji;

• Szacunkowy koszt wyjazdu ustala Przedsiębiorstwo – 
do p. VII należy przepisać wartości z arkusza 
pomocniczego do oszacowania kosztów wyjazdu; 
wypełniony arkusz stanowi załącznik do wniosku o 
udział w indywidualnej misji wyjazdowej;



INDYWIDUALNE MISJE WYJAZDOWE

• Szacowanie kosztów – 
należy podać jak najwięcej 
szczegółów logistycznych;

• W arkuszu są formuły – 
wszystko zliczy się 
automatycznie;

• Ramowy Plan Indywidualnej 
Misji Wyjazdowej;



MISJE WYJAZDOWE

Doradztwo
Wniosek o 

udział w misji
Umowa Zakup 

świadczeń



MISJE WYJAZDOWE - PODSUMOWANIE

• Produkt o potencjalne eksportowym, rynki docelowe oraz wybrane targi muszą być 
zgodne z Planem Działania dla Eksportera;

• usługa doradcza (Plan Działania dla Eksportera) trwa średnio ok. 2 miesięcy – 
należy to uwzględnić przy planowaniu indywidualnej misji wyjazdowej/zgłaszaniu 
się na grupową misję wyjazdową;

• Misje indywidualne – przedsiębiorca sam wybiera targi, w których chce 
uczestniczyć jako zwiedzający i samodzielnie szacuje koszty wyjazdu;

• Świadczenia (hotel, bilety, wejściówki) są rezerwowane i opłacane przez TARR S.A. po 
podpisaniu umowy z Przedsiębiorstwem. Nie ma możliwości refundacji wcześniej 
poniesionych kosztów.

• po podpisaniu umowy – faktura zaliczkowa na wkład własny; po powrocie i 
podsumowaniu rzeczywistych kosztów – faktura końcowa (może być zwrot lub 
dopłata);



FUNDUSZ EKSPORTOWY DLA KUJAW I POMORZA

KONTAKT:            tel.: 56 699 54 81; 56 699 54 82               e-mail: kontakt.eksport@tarr.org.pl

www.funduszeksportowy.tarr.org.pl  

mailto:kontakt.eksport@tarr.org.pl
http://www.funduszeksportowy.tarr.org.pl/
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